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¢, Quiénes somos?

Somos una empresa responsable que ayuda al campesino, tecnificando sus
cultivos, colocando expertos a su servicio, utilizando siempre técnicas para
obtener cultivos de alta produccion, muy saludables y en su mayoria
organicos.



Mision
~Impulsar laindustrializacion del campo, conectando a compradores
Internacionales con el productor agricola, fruticola, ganadero, piscicola e
Industrial a través de nuestra plataforma de comercio exterior,
capacitando, incentivando, e invirtiendo en proyectos productivos que
_transformen nuestro campo en una industria 2.0 y 3.0 para asi atraer
Inversion extranjeray con ello puestos de trabajo bien remunerados a
nuestra nacion, obteniendo productos de muy alta calidad que
abastezcan el mercado nacional e internacional, productos que cumplan
rigurosamente con estandares internacionales para su certificacion y
posterior exportacion, promoviendo practicas se siembra, mantenimiento
y cosecha organicas que sabemos que son muy buen remuneradas en el
mercado internaciona



Vision

Para el ano 2025 pretendemos ser una de las plataformas de
exportacion, de acompanamiento e inversion mas conocidas de
Colombia y una de las mas importante para los productores del
sector agro de regiones como Antioquia, Cordoba, Sucre y
Bolivar, pretendiendo ser su principal aliado en Ia
comercializacion de sus productos, estableciendo el campo
como el pilar fundamento y principal de |la economia de
Colombia.



Debido a nuestro crecimiento de ahi surge una nueva vision

Vision 2024

Para el ano 2024 pretendemos ser una de las plataformas de
exportacion que posicione a productos 100% hechos en
Colombia en distintos mercados a nivel internacional,
comprando y distribuyendo productos de tradicion y gran
reconocimiento entre las familias colombianas que se
encuentran en el extranjero aprovechando nuestra logistica,
departamento de marketing, experienciay conocimiento para
lograrlo



Nuestra actualidad a nivel comercial

En la actualidad ya exportamos a los mercados de las islas del
caribe productos de consumo masivo como lo son, harina de
maiz, harina de trigo, mezcla lista para hacer pan de bono,
buiuelos, panela, azucar, diferentes tipos de condimentos,
dulces tipicos colombianos tales como bocadillo, chocoramo,
super coco, alimento concentrado para animales perros, gatos,
cerdos, gallinas, pollitos y gallos, ademas de productos para la
higiene y aseo personal, teniendo siempre presente incentivar
y promover los productos de la industria colombiana como
productos de calidad y de precios competitivos para dichos
mercados



Nuestros proveedores

Nosotros tenemos relaciones y manejamos en nuestro portafolio
los productos fabricados o distribuidos por las siguientes
compaiiias, granos de Colombia SA, dispropan del caribe SA,
Disnar SA, Postobdn SA, Cocacola SA, Pepsico SA. harineras del
valle SA, Productos Ramo duefios de la marca chocoramo, Divisa
SA, Molinos y Piladora Peter SAS, Productos quimicos
panamericanos (PQP). Ademas de adquirir productos de
mayoristas y grandes mayoristas que hacen distribucion por
zonas a empresas como lo son: Quala, P&G, Nestle, Nacional de
Chocolates



A continuacion, haremos una descripcion de nuestros
Procesos y su caracterizacion para asi dar fe de que nuestra
organizacion puede ser inscrita en los diferentes puertos del
pais sin ningun contra tiempo dado que nuestros procesos
Internos han sido confiables para exportar productos hacia
las islas del caribe desde la sociedad portuaria de
barranquilla, descripcion y caracterizacion que evidencia que
SOmMOosS una compaifia qué es seria y se gestiona por
Procesos:



Descripcion de Procesos del Departamento de Compras

1.
2.

Recepcion de las necesidades del cliente, recepcion del requerimiento formal

Identificacion de necesidades de compra:
. Recepcion de solicitudes de compra del departamento de ventas.
. Evaluacion de las necesidades de productos no perecederos y perecederos.

BlUsqueday seleccion de proveedores:
. lIdentificacién de proveedores potenciales para los productos requeridos.
. Evaluacion de proveedores en términos de calidad, precios, confiabilidad vy
capacidad de entrega.
Solicitud de cotizaciones y negociacion:
. Envio de solicitudes de cotizacién a proveedores seleccionados.
. Recepcion y analisis de cotizaciones.
. Negociacion con proveedores para obtener las mejores condiciones y precios.

Emisién de 6rdenes de compra:
. Seleccidn del proveedor elegido.

Envio de cotizacidén formal a nuestro cliente
Aceptacion por parte de nuestro cliente de dicha cotizacion y cierre del negocio

Creacion y envio de 6rdenes de compra que detallen los productos, cantidades, precios
y fechas de entrega.



5 Recepcién y control de productos:
. Envio de carta de responsabilidad antinarcoticos a los proveedores y sus conductores
. Control antinarcaoticos interno
. Recepcién de los productos entregados por los proveedores.
. Verificacion de la calidad y cantidad de los productos recibidos.
. Registro de lainformacion en el sistema de inventario.

10, Gestion de pagos:
. Verificacion de facturas y documentos relacionados con los productos recibidos.
. Coordinacion con el departamento de finanzas para realizar los pagos a los proveedores.

11, Gestidn de relaciones con proveedores:
. Mantenimiento de una comunicacion constante con los proveedores.

. Evaluacion periédica del desempefio de los proveedores y retroalimentacion para mejorar la
relacion.

12, Gestion de riesgos:

. lIdentificacion y evaluacion de posibles riesgos de contaminacidon de narcoéticos, contaminacion
cruzada de plagas y hongos, y fechas cortas en productos con limites de fecha de vencimiento
en la cadena de suministro.

. Implementacién de estrategias para mitigar los riesgos relacionados con la compray entrega de
los productos.

13, Mejora continua:
. Andlisis de los procesos de compra para identificar oportunidades de mejora.

. Implementacion de acciones correctivas y preventivas para optimizar la eficiencia del
departamento de compras
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MAPA DE PROCESOS DEL DEPARTAMENTO DE
COMPRAS
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¢ COMO FUNCIONA NUESTRA LOGISTICA?

Nuestra logistica de compras, almacenamiento y despacho funciona bajo
el modelo de Cross Docking

1. Después de la caracterizacion y explicacion antes mencionada
agrupamos las 6rdenes de compra y pedimos su despacho de manera
organizada de tal forma que los proveedores lleguen con su mercancia
el mismo dia a diferentes horas en un lapso de tiempo de 24 horas,
con el proposito de evitar contaminaciones con narcoticos, retrasos
por de entrega por parte de ellos o imprevistos, pues se ha acordado
entre ellos y nosotros dicho despacho con una semana de
anticipacion, nuestro departamento de almacén y picking hace control
antinarcoticos proveedor por proveedor, producto por producto,
recibiendo nuestro pedido de manera organizada por orden de llega de
cada proveedor y aceptando al final del ejercicio cada orden de
entrega la cual es firmada y se sellada si en el debido proceso se da
conformidad a lo establecido entre nosotros y nuestro proveedor.



¢,Por qué minimizar el almacenamiento?

La principal razén es eliminar riesgos innecesarios. El tiempo que un producto
esta almacenado, ademas de no generar valor, puede sufrir una algunos riesgos:

- Disminucion del valor: un cambio en la demanda o la saturacion del mercado
puede convertir un producto de alto margen en un comodity.

- Roturas, pérdidas y/o robos.
Ademas, existen otras razones como:
- Eliminar la necesidad de trabajar con grandes espacios de almacenamiento.

- Menor inversidon necesaria para adaptarse a los nuevos requerimientos del
sector.

- Nuevos espacios logisticos mas cerca de los nucleos urbanos.
Consecuencia de lo anterior, es posible rentabilizar como almacenes algunos de

los espacios que podemos encontrar en areas cercanas o incluso en el interior de
las ciudades, lo que hace unos anos eraimpensable.



Ventajas de este modelo de gestion logistica

Son multiples las ventajas de este modelo, ademas de las consecuencias positivas de
reducir el tiempo de almacenamiento, destacando:

. Control de compras: Las compras se ajustan a la demanda a corto plazo,
inmovilizando menos recursos financieros en el dia a dia.

. Menores costes de almacenamiento y manipulacion: con este modelo, tenemos
menor necesidad de espacio para el almacenamiento y la rotacién del producto es
mucho mas elevada, lo que se traduce en menores costes estructurales.

. Aungue las necesidades de personal son mayores, los costes de manipulacion
globales disminuyen, debido a la mayor productividad de los equipos humanos.

. Reduccion de la monotonia del trabajo de almacén al manipularse diferentes
referencias dentro de una misma jornada laboral.

. Mejora de la satisfaccion del cliente al reducirse los tiempos de entrega al minimo.



Descripcion de Procesos de nuestra logistica Cross Docking, Almacenamiento,
Empaque, Paletizacion y Carga al Transporte en 24 horas

Recepcion de mercancia:

Recepcidon de productos de proveedores

Verificacion de la documentacion y cantidad de los productos recibidos.
Proceso de revision antinarcoéticos

Recepcion en el almacén y registro en el sistema de inventario
Clasificacion de los productos en funcién de su destino final

FIFO: firts in firts out (primero en entrar primero en salir)

Ubicacion eficiente en el almacén segun criterios de rotacion y espacio.

Distribucion en bodega por estibas de cada producto para su identificacion

C L

Traslado inmediato a la zona de paletizacion y zona de cargue

Empaque: Seleccion del tipo de empaque adecuado para cada etiquetado y preparacion de la
documentacion necesaria

10, Agrupacion de productos en paletas para facilitar su manejo y transporte estabilidad y aseguramiento
adecuado de las paletas para evitar dafios durante el transporte

11, Coordinacion con el transporte para su carga. Organizacion y programacion de la ruta hacia el
puerto.



12, carga al transporte: carga rapida y eficiente de los productos en los vehiculos de
transporte.

13. Verificacion de la carga y documentacion para asegurar la correcta entrega para el vaciado
en puerto.

14. Cierre del vehiculo y sellos para la apertura de puertas (precintos originales)

15. Monitoreo y seguimiento satelital con GPS del vehiculo:

16. Seguimiento en tiempo real de las entregas en puerto.

17. Comunicacion con los conductores para resolver problemas o ajustar rutas si es necesario.
18. Notificacidn de llegada a destino y descarga de los productos para su vaciado en puerto.
19. Control de calidad para la descarga de los productos en puerto:

20. Deteccion y correccion rapida de cualquier problema o defecto identificado.

21. Mejora continua:

22. Andlisis de la eficiencia de los procesos

23. Identificacion de areas de oportunidad para aumentar la velocidad y optimizar el
rendimiento.
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CARATERIZACION DEL PROCESO LOGISTICO



Verificacion de la
Recepcion de productos documentacién y

de proveedores cantidad de los
productos recibido

Clasificacion de los
productos en funcion
de su destino final

Recepcidn en el almacény
registro en el sistema de
inventario

Ubicacidn eficiente en el Distribucion en bodega por
almacén segun criterios de estibas de cada producto
rotacion y espacio para su identificacion

Agrupacion de productos en paletas para facilitar su

Proceso de revision
antinarcoticos

FIFO: firts in firts out
(primero en entrar
primero en salir)

Traslado inmediato a la zona de
paletizacion y zona de cargue
Empaque: Seleccion del tipo de
empaque adecuado para cada
etiquetado y preparacion de la
documentacion necesaria

manejo y transporte estabilidad y aseguramiento Coordinacion con el transporte para su
adecuado de las paletas para evitar dafios durante el carga. Organizacion y programacion de

transporte

la ruta hacia el puerto




Coordinacioén con el transporte
para su carga. Organizacion y
programacion de la ruta hacia el
puerto

Cierre del vehiculo y sellos para la
apertura de puertas (precintos
originales)

Comunicacién con los
conductores para resolver
problemas o ajustar rutas si es
necesario

Deteccidn y correccion
rapida de cualquier
problema o defecto
identificado.

Carga al transporte: carga rapiday
eficiente de los productos en los
vehiculos de transporte

Monitoreo y seguimiento
satelital con GPS del
vehiculo:

Notificacion de llegada a destino y
descarga de los productos para su
vaciado en puerto.

Mejora continua:
Analisis de la
eficiencia de los
procesos

Verificacion de la carga y
documentacion para asegurar la
correcta entrega para el vaciado en
puerto.

Seguimiento en
tiempo real de las
entregas en puerto.

Control de calidad
para la descarga de los
productos en puerto

Identificacidon de areas de
oportunidad para aumentar la
velocidad y optimizar el rendimiento
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CARRERA 43 B#E-71
TELEFENO 3003730026

ficha de caracterizacion

Codigo: ADL

Edicion: 1

Froceso

De compra- venta y Logistica de

Fecha: 26 de julio de 2023

recepcion y envio

Pagina: 01

Objeto: caracterizar la comercializacion y nuestro proceso logistica para exportar desde Colombia a las islas del caribe

Proveedor entrada actividades Salidas Cliente documentos requeridos parametros de control
Revisar proveedor # Registro de pedido
Solicitud del Pedidos en por proveedor Cotizacion formal # Cotizacion formal
cliente en las islas proceso de cantidades y # Orden de compra
del caribe (por cotizacion y precios # Registro de
medio de nuestro | validacion de inventario # Tiempo de
amplio portafolio) cantidades importador » Facturay orden de entrega estimad
despacho a segun cada
» Control cliente
A bodega en Entrada de antinarcoticos a
Distintos barranguillita | pedidos a bodega | Consolidacion, cada proveedor

proveedores de
productos de
CONSUMO masivo

estibacion, empague y
cargue en transporte

con carta de
responsabilidad a
proveedor de
productos y de
transporte

Responsables: Jefe de almacén




Recursos estibadores y coteros

condiciones ambientales a controlar
ambiente seco, cerrado y monitoreado por camaras de seguridad

Seguridad de la bodega
Control del ingreso del personal
Camaras de seguridad
Control antinarcotico carta de responsabilidad por
proveedor de producto y de transporte

otros documentos requeridos

requisitos de la norma requisitos legales

requisitos de la organizacion | requisitos del cliente

Orden de despacho

Precintos al cargar y cerrar la mula Factura electronica

Contrato con el comprador Entregas a tiempo

Elabord
ingeniero Carlos Gutiérrez

Reviso Aprobo copia controlada:
gerente Juan Carlos Cardenas ingeniera Laura Beltran

Jefe de almacén
Carlos Bolano

coordinadora de calidad jefe del drea de picking copia no controlada
Omaira Quintero Jefferson Berdugo




ficha de caracterizacion

Yellowseed Food o2

Codigo: AD2

Edicion: 1

CARRERA43B#&-71 Proceso
TELEFENO 3003730026 Despacho

Fecha: 26 de julio de 2023

Pagina: 01

Objeto: Dosificar y mezclar las materias primas de acuerdo a los diferentes especificaciones de |a variedad d

e panes

Proveedor entrada actividades calidas Cliente

documentos requeridos

parametros de control

Cantidades por | Agrupacion por

cada referencia tamanos y
referencias
Suministro de similares Estibas con
producto esquineros, Importador

Picking, empaque | zunchos montadas

Insumos para en cajas por al transporte
empacar y referencia
pale tizar Paletizacion,

esquineros y
zunchos para
mayor control de
movimiento de las
cajas en altamar

Lista de empaque y factura de
venta

# Tiempo de
entrega
establecidos
por el cliente

Responsables: Jefe de almacén y jefe del drea de picking




Recursos estibadores y coteros

condicians ambientales a controlar
Dodega en temperatura ambiente y in plagas

Sitema de control de plagas
Empresa de fumigacion y control de plagas con planes de
fumigacion y cebado mensual

ofros documentos requeridos | requisitos de la norm requisitos legales requisitos de a organizacion | - requisitos del liente
Productos con invima /o FOA
Vigente
Elabor Reviso Aproba copia controlad
coordinador de caldad coordinador de calidad jefe 08 drea (apia no controlads

Ing. Carlos Gutigrrez

Omaira Quintero

Carlos Bolano




Yellowseed Food

CARRERA43B#8-71
TELEFENO 3003780026

ficha de caracterizacion Codigo: AD3
03 Edicién: 1
Proceso Fecha: 26 de Julio de 2023

Ingreso a Puerto

Pagina: 01

Objeto: Moldear y proporcionar la forma adecuada de acuerdo a las especificaciones de las variedades de pan a elaborar

Proveedor entrada actividades salidas Cliente documentos requeridos parametros de control
Apertura de furgon
Afrentedela | parainicio de cargue # Tiempo de
Beerseba PIM SAS bodega para Al finalizar el cargue se Fermentado entrega

cargue

Acomodacion pallet
por pallet

hace cierra del furgon
y se sellan las

aperturas y cerrojos
con precintos

N/A

#» Formay peso

Responsables: Panadero

Recursos

condiciones ambientales a controlar

Seco y limpio

otros documentos requeridos

requisitos de la norma

requisitos legales

requisitos de la organizacion

requisitos del cliente

Elaboro Ing. Carlos Gutierrez

Reviso Gerente Juan Carlos
Cardenas

Aprobo ingeniera Laura Beltran

copia controlada

coordinador de calidad
Omaira Quintero

Jefe depto. De picking
Jefferson Berdugo

jefe de area
Carlos Bolanios

copia no controlada




DISTRIBUCION DE PLANTA BODEGAS
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EVIDENCIAS DE OTRAS EXPORTACIONES
SOCIEDAD PORTUARIA DE BARRANQUILLA
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iDESEAMOS QUE PRONTO SE CONVIERTAN EN NUESTROS PROVEEDORES!

iGRACIAS POR SU AMABILIDAD Y ATENCION!
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